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数智化成就电子企业



浅谈企业数智化转型
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未来的智慧企业？

生产制造

能源 环境

物流供应商

物流
产品
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企业的挑战

系统合规、可审计
安全、可靠、易维护灵活可控的生产 即时绩效监测

财务即时、合规、高效
透明、可协作

战略采购
高效寻源

客户至上
以客户为中心 打通企业内外供应链

全面的流动性管理
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电子行业数字化转型中的痛点与需求

电子行业的需求特点
缺乏有效的项目管理手段。过程监控困难，研发节点控制不够明确，交付物的完
整性管控困难，关键点的评审管控困难，项目质量和进度得不到保证。

信息传递主要靠邮件、纸质或口头传递，信息传递的有效性、准确性很难保证，
历史记录不便追溯。

产品开发数据未集中存储电子数据，数据查询和重用困难。更改频繁导致电子数
据与纸质数据一致性困难

机械BOM与电气BOM分离，没有形成统一完整的BOM结构，对后端的装配带来
负担。。

元器件管理不规范，没有统一的元器件库指导研发设计。同时，造成物料库存的
冗余，占用企业流程资金。

采购效率低，容易出现采购缺货。替代件缺少管控，替代关系在BOM中的关联
弱，导致物料供需不平衡。

。。。。。。

电子产品更新换代加速

制造设备更高的柔性

研发和生产的管理更精细

多专业协同设计



案例分享
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§ 厦门澎湃微电子有限公司是一家以32位MCU为主营方向的集成电路设计公司。其产品除了通用型
MCU（32位/8位）之外，还有24位高精度ADC等模拟芯片，面向工业控制、消费电子、物联网、医
疗健康、BLDC电机控制、小家电等领域提供产品。目前，公司的各类产品，尤其是32位MCU，获得
了众多客户的认可和大批量使用。澎湃抓住芯片国产化的浪潮，同时加快了研发与资本运作的步伐。
然而，较为薄弱的信息化基础却让澎湃在成本核算等上市筹备工作上进展缓慢。一方面是上市动力，
一方面是精细化管理的压力，让澎湃寻求数字化转型的新突破。

澎湃微电子：数字化转型实现精益成本管理，迎战半导体腾飞
机遇

使用前：挑战和机遇

§ 财务管理停留在简单记账阶段，成本核算功能粗放，无法满足IC行业多维度、多环节成本拆分需求

§ 供应链管理停留在Excel 手工记录阶段，难以应对贸易战以来晶元等原材料急剧吃紧的局面

§ 期望建立合规的业财一体化体系，为上市冲刺做准备

使用后：价值驱动的结果

§ 建立了业财一体化的全流程数字化管理平台，实现了批次追溯，大大提升了管理精细化程度，使得澎湃符合诸
多知名客户的供应商入库标准

§ 建立了符合上市要求的成本核算体系，成本及良品率可分摊至晶元、封装、测试环节，合规的同时可为管理层
提供实时洞察

§ 建立了供应链数字化管理平台，定制开发百余字段实现对供应商的精细化管理，帮助企业对敏感原料的波动迅
速做出反应

公司名称                                所属行业                    产品与服务        员工数量
厦门澎湃微电子有限公司         高科技行业                芯片设计       100+

核 心 收 益

批次追溯
质量全面管控

精确成本
实时洞察

供应商
精细化管理



企业数智化价值
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数智化转型能给企业带来什么？

    而企业的数智化转型究其根本，是为了帮助企业建立更强的竞争优势，帮助企业实现更高的经营绩效，从而实现

企业的更可持续的发展。

数智化转型的价值体现？

智能决策竞争优势 提效减负 业务赋能 颠覆经营

企业 产业 经济



PUBLIC

关于
上海达策 
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上海达策的核心优势

15年+
行业深耕

SAP
金牌合作伙伴

专业
实施交付团队

1600客户+ 
国内成长型

7*12
售后服务支持中心

华为、阿里
战略合作伙伴

• SAP金牌合作伙伴

SAP大中华区MASTER VAR

• 2022 SAP Pinnacle Awards 全球提名

SAP全球最高荣誉，SAP B1合作伙伴产品唯一获此殊荣

• SAP 2022、2021、2020、2019、2018、

2017

大中华区销售业绩奖

连续6年新客户占有率全国第一

• SAP 2012、2011、2010、2009、2008、

2007、2005大中华区销售业绩奖

自成立至今已荣获12次大中华区销售第一

2010 2008
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为企业提供数智化服务供应商
管理 & 行政 

会计&财务

库存&分销

生产 & MRP

销售 & 服务

采购 & 运营

项目 & 资源管理

SAP HANA 公有云

条码追溯解决方案

POS零售解决方案

敏捷外贸解决方案

客户关系管理

生产制造解决方案

企业数字化轻应用方案

Bi数据分析解决方案

企业微信

外部
资源

Microsoft SQL
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项目实施成功关键要素

业务人员准备就绪
1. 确保项目组织各成员有能力和权限

执行其被指派的任务

2. 确保关键用户或专家了解企业现在

和未来的业务流程和管理方法

3. 确保所有用户熟悉全新的或者有过

更新的业务流程

4. 确保所有用户完全有能力执行他们

工作所需的业务交易

数据准备就绪
1. 保证所有需要的数据从原有系统中

导出并经过整理确认

2. 保证导入过程中的错误得到解决。

所有需要的数据正确地导入，保证

导入数据在测试阶段完成业务测试

系统准备就绪
1. 确保系统方案提供功能以支持业务流程（软硬件系统）

2. 确保项目能达到预定的目标，满足项目驱动的要求

3. 确保系统通过测试，所有业务流程正常工作
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智能制造
Manufacturing Industry

商贸零售
Retail Industry

其它行业
Other Industry

半导体
Semiconductor Industry



THANK YOU

感谢大家的聆听
联系电话：400-8215280

网       址：www.dace.net


